
Ziel des Seminars

Programm

Montag, 28. September 2009

8.45 bis 12.00 und 13.30 bis 16.45 Uhr

Wirksame Vorbeugung von Forderungsausfällen

(Vertragsgestaltung)

> Wie bekomme ich Informationen über den

Schuldner?

> Welche Gesellschaft haftet wie, und wie

kann ich es beeinflussen?

> Wann kann ich beim Kauf-, Dienst-, Werk-

und VOB-Vertrag Voraus- und Abschlags -

zahlungen gesetzlich verlangen und

 vertraglich vereinbaren?

> Welche Sicherheiten stehen mir beim Kauf-,

Dienst-, Werk- und VOB-Vertrag gesetzlich

zu, und welche muss ich vereinbaren?

> Gerichtsstandsvereinbarungen und

 Rechtswahlklausel (bei Kaufleuten und

 Verbrauchern)

> dauerhaft verwendbare Klauseln in Über -

einstimmung mit dem AGB-Recht

Richtige Vorbereitung der Forderungsrealisierung

(Rechnungstellung und Mahnung)

> Wann sind Zahlungsansprüche fällig?

> Wie stelle ich eine richtige Rechnung, und

wie mahne ich richtig?

> Welche Verzugszinsen ab wann?

> Ratenzahlungsvereinbarung mit Verfalls -

klauseln und Schuldanerkenntnis

> Wann sind Ansprüche verjährt, und wie

kann ich es nach hinten verschieben?

Effektive Durchführung der Forderungseintreibung

(kurzer Überblick)

> Mahnverfahren, und was kostet es mich?

> Gerichtsverfahren, und was kostet es mich?

> Inkasso und Factoring

> Vollstreckung

> Insolvenzausfall vermeiden bzw. vermin-

dern

> Der Schuldner ist im Ausland? – Was nun?

Vertragsstrategien im

 Forderungsmanagement

Die Durchsetzung von Forderungen erfordert

großes Geschick und viel Kreativität. Das

 Praxis-Seminar einer auf Forderungseintrei-

bung spezialisierten Anwaltskanzlei bietet

Ihnen erprobte Tipps und Vorschläge für Ihr

Forderungsmanagement, für den Umgang mit

Schuldnern und für Handlungsmöglichkeiten

im Falle verschiedener „Schuldnertricks“.

Gläubiger müssen Strategien entwickeln, um

> durch optimale Vertragsgestaltung und

Informationssammlung im Vorfeld Forde-

rungsausfällen wirksam vorzubeugen

> durch korrekte Rechnungstellung und

 Mahnung die Forderungsrealisierung

 frühzeitig vorzubereiten

> durch kluge Wahrnehmung der Rechts -

behelfe die Forderungseintreibung effektiv

durchzuführen.

Das Seminar vermittelt insbesondere Vertrags-

strategien im Forderungsmanagement und

erläutert Grundwissen der Forderungsrealisie-

rung und der Forderungseintreibung.

Teilnehmerkreis

Dieses Seminar richtet sich an Mitarbeiter 

der Einkaufs-, Verkaufs- und Rechtsabteilungen

sowie im Vertragsmanagement und  Mahn -

wesen Tätige.

Referent

Prof. Dr. Thomas Wilrich 

Rechtsanwalt und Fachanwalt für Verwaltungs-

recht, Professor für Wirtschaftsprivatrecht und

Arbeitsrecht an der Fakultät Wirtschafts -

ingenieurwesen der Fachhochschule München

Maschinenbau, Fahrzeugtechnik und Tribologie

Mechatronik und Automatisierungstechnik

Elektrotechnik, Elektronik und Energietechnik

Informationstechnologie

Medizintechnik

Bauwesen

Betriebswirtschaft und Arbeitskompetenz

Management und Führung

Vertragsstrategien im
 Forderungsmanagement

Wie sichere ich die Eintreibung von

 Außenständen?

Referent

Prof. Dr. Thomas Wilrich, 

Fachhochschule München

Unterstützt durch das  Wirtschafts -

ministerium Baden- Württemberg aus Mitteln

des  Europäischen Sozialfonds

Seminar

in Ostfildern-Nellingen, An der Akademie 5

28. September 2009

Veranstaltung Nr. 33551.00.003

Sie melden sich an

Bitte nennen Sie Veranstaltung Nr. 33551.00.003

Veranstaltungstitel

Vor- und Nachname

Anschrift

Telefon, Telefax, E-Mail

per Post Technische Akademie Esslingen

An der Akademie 5, 73760 Ostfildern

per Telefon Heike Baier

Anmeldung +49 711 34008-23

per Telefax +49 711 34008-27, -43

per E-Mail anmeldung@tae.de

per Internet www.tae.de

Wir reservieren auch Ihr Hotelzimmer.

Wir berechnen

EUR 570,- mehrwertsteuerfrei

Im Falle Ihrer Förderfähigkeit reduziert 

sich die Gebühr um 30 % bzw. um 50 %, 

wenn Sie bei Beginn des Kurses 

das 50. Lebensjahr bereits vollendet haben.

Im Preis sind Arbeitsunterlagen, Mittagessen

und Pausenverpflegung enthalten.

Ihre Ansprechpartner

organisatorisch Telefon +49 711 34008-99

fachlich Dipl.-Soz. Dipl.-Päd. Rainer Uhrmann-Nowak

Telefon +49 711 34008-71

E-Mail rainer.uhrmann@tae.de

Sie finden unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen

im Internet und in der Anmeldebestätigung.

Sie erhalten Qualität

Das Qualitätsmanagementsystem der  

Technischen Akademie Esslingen ist

nach DIN EN ISO 9001:2000 zertifiziert.

So finden Sie uns

Anfahrpläne finden Sie unter www.tae.de

Kostenlose Parkplätze am Haus

Behindertengerechter Zugang

Wir bieten mehr

Besuchen Sie uns im Internet oder 

fordern Sie die Einzelprogramme der 

verwandten Themen an.

www.tae.de

TAE Technische 

Akademie

Esslingen

Ihr Partner für 

Weiterbildung
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